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infraestructura de evacuacion,
tanto de puertos como vial»

ARRANCA LA FERIA DE ENERGIA MAS CONVOCANTE DEL PAIS

Conrécord de expositores y gran
expectativa por el crecimiento de
la produccion, se inaugura hoy la

AOG Expo 2025

Con una exposicion de tecnologia que convoco a 540 empresas en el predio de La Rural,
empieza hoy la AOG Expo 2025, la mayor feria de energia de la Argentina. «Como pais
tenemos el desafio de llegar a 1,5 millones de barriles de produccion de petréleo, que es lo
mismo que construir una segunda industria similar a la que ya existe hoy en dia», destaco
Ernesto Lépez Anadon, presidente del IAPG.

LA APUESTA POR LA INNOVACION

Innovation Day,
unimpulsoala
transformacion
yalacreacion
colaborativa

ENTREVISTA A OSCAR SARDI,
CEO DE TGS

«El transportey

el midstream son
claves para escalar
laproduccion de
Vaca Muertade
manera competitiva»
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Competitividad
y eficienciaen
laperforaciony
terminacion

de pozos

JULIAN ESCUDER, PLUSPETROL

«La volatilidad nos
obliga a disenar
desarrollos con
flexibilidad y foco
en la eficiencia»

GERMAN BURMEISTER, SHELL

«Hoy somos
competitivos

a estos precios, pero
hay que enfocarse en
seguir mejorando»

ENTREVISTA CON HORACIO MARIN,
PRESIDENTE Y CEO DE YPF

«Viene un tiempo de ejecucion
muy grande de los proyectos
enVaca Muerta»

ENTREVISTA CON RICARDO FERREIRO,
PRESIDENTE DE E&P DE TECPETROL

«El menor precio del crudo pone
mayor presion sobre las necesidades
definanciamiento»
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LA APUESTA POR LA INNOVACION EN LA INDUSTRIA

Innovation Day, unimpulso
alatransformacionyala
creacion colaborativa

Bajo el lema de «Inspirar la transformacion: innovacion y colaboracion en la industria», en
la XV AOG Expo se realizara la primera edicion del Innovation Day organizada por el IAPG.
La iniciativa incluira disertaciones y exposiciones de casos reales, ademas de propiciar

espacios de networking.

La AOG Expo 2025 funciona como un
escenario natural para dimensio-
nar los desarrollos tecnoldgicos que
tracciona la industria de Oil & Gas y
conocer los nuevos avances en ma-
teria de innovacion y digitalizacion
que se registraron en el sector. En
esa clave, Maria Isabel Pariani, que
integra el Comité Organizador y Pre-
sidente de la Comisiéon de Innova-
cion Tecnoldgica del IAPG, subraya
la importancia de «cuestionar los
paradigmas tradicionales de la in-
dustria, que en ocasiones pueden
obstaculizar la adopcion de nuevas
ideas». Su vision resalta la necesi-
dad de «abrir la mirada, aprender
de sectores que ya atravesaron pro-

DELIVERING SUSTAINABLE CHANGE

cesos de transformacion y adaptar
esas experiencias a la realidad del
Oil & Gas», lo que enriquece y po-
tencia la innovacion en el sector.
Para adentrarse en esa agenda,
el lunes 8 de septiembre se lleva-
ra adelante el Innovation Day, una
jornada que lleva el titulo de «Ins-
pirar la transformacion: Innovacion
y colaboracion en la industria», li-
derado por una equipo integrado
por Pariani, Pablo Baralle (YPF),
Gabriela Franzoni (AESA), Adrian
Trujillo (TGS), Eduardo Bosio (so-
cio personal), Constantino Espino-
sa (Tenaris), Daniel Rellan (IAPG) y
Cynthia Restivo (IAPG). Se espera
que el Innovation Day sirva para

LAINICIATIVAINCLUIRA
DISERTACIONES Y
EXPOSICIONES DE CASOS
REALES, ADEMAS DE
PROPICIAR ESPACIOS DE
NETWORKING.

fortalecer una red activa y soste-
nida, que involucre a participantes
de distintas areas de la industria 'y
de otros sectores, fomentando una
mejor articulacion entre el IAPG y
la industria para la «co-creacidn
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de soluciones con enfoques sisté-
micos», explicé Pariani.

La iniciativa incluird disertacio-
nes y exposiciones de casos rea-
les, ademas de propiciar espacios
de networking. Pariani anticip6 que
los paneles de discusion convoca-
ran a referentes del sector energé-
tico y de otras industrias, con el fin
de compartir estrategias relaciona-
das con metodologias de innova-
cidn, colaboracion y transferencia
de saberes interdisciplinarios. «Las
empresas ya establecidas en for-
maciones no convencionales, como
Vaca Muerta, y aquellas que aspi-
ran a integrarse a este ecosistema,
hallaran una oportunidad sin igual
para conocer las ultimas noveda-
des y expandir sus vinculos comer-
ciales», indicé.

Transformacion digital

La especialista detallé que se abor-
daran desafios cruciales para la in-
dustria. Entre ellos, destaco la ne-
cesidad de acelerar la digitalizacion,
incorporar practicas sostenibles,
optimizar costos sin perder com-
petitividad, atraer talento joven y
adoptar enfoques sistémicos que in-
tegren multiples dimensiones de la
innovacion. Ademas, considero fun-
damental cuestionar los paradigmas
tradicionales de la industria, que en
ocasiones pueden obstaculizar la
adopcion de nuevas ideas.

El valor diferencial del Innova-
tion Day, segun Pariani, reside en
que «no se limita a exponer ca-
sos, sino que invita a la accion y a
la reflexion conjunta». Es un espa-
cio donde los asistentes no solo
escuchan, sino que participan ac-
tivamente, intercambiando ideas y
pueden generar conexiones valio-
sas. La combinacidon de experien-
cias del sector de Oil & Gas y de
otras industrias innovadoras lo con-
vierte en una propuesta tnica, ofre-
ciendo inspiracion practicay apren-
dizajes aplicables.

Asimismo, Pariani
que el evento busca impulsar la
implementacion de la innovacién
como disciplina organizacional y la
consolidacion de una comunidad
de practica de profesionales, apor-

menciond
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tando asi un verdadero valor estra-
tégico al sector. Es un catalizador
que va mas alla de la mera exposi-
cién de ideas.

Para la representante del IAPG,
el evento se erige como un espa-
cio donde la participaciéon activa
de los asistentes es clave, propi-
ciando un intercambio de conoci-
mientos y la creacién de redes va-
liosas que impulsen la innovacion.
«La apuesta es que el Innovation
Day pavimente el camino para que
la industria argentina construya un
futuro mas competitivo, resiliente
y adaptado a las dindmicas globa-
les a través de la innovacion cola-
borativa», sefiald.

EL PROGRAMA DEL

INNOVATION DAY RESERVA
UN ESPACIO SIGNIFICATIVO
PARA LAREMEMORACION Y
ELINTERCAMBIO SOBRE EL
«CLUB DE LAINNOVACION»

Club de laInnovacion

En linea con los objetivos del even-
to, el programa del Innovation Day
reserva un espacio significativo
para la rememoracion y el inter-
cambio sobre el «Club de la Inno-
vacion». EL IAPG busca reforzar la
participacion activa de los diversos
actores de la industria en su Comi-
sidon de Innovacion Tecnoldgica.

La aspiracion es que esta Co-
mision se consolide como un «es-
pacio de encuentro permanente»
donde profesionales y empresas
puedan ir mas alla del intercam-
bio de casos de éxito, para «discu-
tir desafios comunes, generar pro-
yectos colaborativos y desarrollar
una verdadera comunidad de prac-
tica de profesionales de la innova-
cion». Este objetivo resuena con la
vision de Pariani sobre la «consoli-
dacion de una comunidad de prac-
tica de profesionales» y el impulso
a la innovacion como «disciplina
organizacional»._

EDITADO POR ECONOJOURNAL
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AESA EN AOG 2025

Seguridad, eficiencia y compromiso con
el desarrollo energeético

AESA pone el foco en cuatro pilares —eficiencia, calidad, innovacion y sequridad— para alcanzar los hitos de cada
proyecto, acompanar el crecimiento de sus clientes y cumplir con los objetivos y desafios del Plan 4x4 de YPF.

AESA, compaiiia lider que integra in-
genieria, fabricacion, construccion
y servicios para la industria, pre-
sentara en la AOG 2025 su porta-
folio de soluciones con foco en la
eficiencia, calidad, innovacion vy
seguridad. Cuatro pilares funda-
mentales para alcanzar los hitos de
cada proyecto, acompanar el cre-
cimiento de sus clientes y cumplir
con los objetivos y desafios del Plan
4x4 de YPF.

AESA alcanzé hitos estratégi-
cos para el desarrollo energético
del pais. Finalizd la construccion
de nuevas plantas de tratamien-
to de hidrocarburos y tendido de
ductos en Vaca Muerta y se en-
cuentra liderando la construccion
de la planta Cabecera de Bombeo
del oleoducto Vaca Muerta Sur
(VMOS), nodo clave que permitira
transportar el crudo de Vaca Muer-
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ta hacia la costa rionegrina y po-
tenciar la capacidad exportadora
de la argentina.

Adicionalmente, la compaiiia se
encuentra al frente del proyecto de
construccion de un Nuevo Tren de
Fraccionamiento (NTF) en la planta
fraccionadora de gas de Compaiia

MEGA en Bahia Blanca, que inclu-
yo la fabricacion, transporte y mon-
taje de 3 columnas de gran porte.
En lo que respecta a Downstream,
concluy¢ la readecuacion de insta-
laciones en el Complejo Industrial
Plaza Huincul, Neuquén y concretd
avances significativos en el proyec-

to NEC-B en el Complejo Industrial
Lujan de Cuyo, Mendoza.

AESA como empresa de servi-
cios, es consciente de la relevan-
ciay magnitud de los proyectos que
esta encarando la industria. En vir-
tud de ello, acompana este desa-
rrollo a través de sus servicios de:
integridad y tecnologias digitales
innovadoras, Operacion y Manteni-
miento, Logistica de Arenas, Equi-
pos de Torre, Servicios Medio Am-
bientales y de Puesta en Marcha.

COMO NOVEDAD, AESA
PRESENTAENLAPLAZA
DE MAQUINAS DE AOG
2025 UN SIMULADOR DE
CONDUCCION SEGURAEN
TERRENOS DIFICILES.
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Innovaciony sequridad
enla Plaza de Maquinas

Como novedad, AESA presenta en
la Plaza de Maquinas de AOG 2025
un simulador de conduccién se-
gura en terrenos dificiles, herra-
mienta disenada para reforzar la
capacitacidon continua de practi-
cas de manejo defensivo, en cam-
po, optimizando los tiempos de la
operacion.

Invitacion al stand -
Charlas destacadas

Durante la feria, AESA ofrecera un
ciclo de charlas técnicas y de in-
novacion en su stand, como: In-
novacion en Ingenieria Eléctrica e
Instrumentacion; Montaje seguro
y eficiente de columnas de proce-
so; Monitoreo de vibraciones onli-
ne en equipos de perforacion; Ges-
tién de proveedores en proyectos
industriales y Soluciones Avanza-
das a medida para la industria, en-
tre otras.

Estas instancias seran una
oportunidad para compartir cono-
cimiento, dialogar sobre tenden-
cias y acercarse a los especialistas
de la compaiiia. El equipo de pro-
fesionales de AESA estara disponi-
ble en el stand para asesorar, con-
versar y explorar oportunidades de
colaboracion ._
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ENTREVISTA CON JULIAN ESCUDER, COUNTRY MANAGER DE PLUSPETROL ARGENTINA
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«L.a volatilidad nos obliga a disenar desarrollos
con flexibilidad y foco en la competitividad»

El directivo de Pluspetrol brindd detalles de las proyeccion de produccion que espera la compania en La Caleray Bajo
del Choique, sus dos campos estrella en Vaca Muerta. Como puede impactar en esos proyectos la volatilidad de los precios

internacionales del barril.

Tras la adquisicion de los activos de
ExxonMobil, Pluspetrol se convir-
tié en una de las operadoras que
mas expectativas despierta en
Vaca Muerta. Al desarrollo de La
Calera, un campo Unico por los ni-
veles de gas asociado al petroleo
que produce, la compaiiia le sumé
otro yacimiento top como Bajo
del Choique, uno de los principa-
les bloques del hub norte de Vaca
Muerta. En dialogo con el Diario
de la AOG, Julian Escuder, country
manager de Pluspetrol Argentina,
repaso los desafios que enfrentan
esos desarrollos.

¢Como definiria el momento
que atraviesa la industria de Oil&Gas
enlaArgentina?

Si bien la volatilidad en el precio
de petrdleo es constante en nues-
tra industria, en este momento de
fuerte crecimiento en nuestro pais
agrega un componente que nos
obliga a disenar los desarrollos
con flexibilidad y mucho foco en la
eficiencia. Todos los proyectos que
tenemos como industria claramen-
te marcan que estamos ante una
expansion que tendra un impacto
muy positivo de largo plazo para el
pais, en la generacion de exporta-
ciones y empleo. La industria tiene
un gran potencial, pero enfrenta
desafios significativos tanto a nivel
global como local.

Con un petroéleo en torno alos 65
dolares, ;Como se adapta la estrategia
deinversiones de la compaiiia
para2026?

Disefiamos nuestros planes de desa-
rrollo de largo plazo para que tengan
flexibilidad y puedan adaptarse sin
renunciar a los objetivos de produc-
cion y rentabilidad. Trabajamos con
foco en eficiencia operativa, costos
y sostenibilidad para que nuestros
proyectos sean tan resilientes como
sea posible a unavariable no contro-
lable como los precios internaciona-
les. Para el 2025 estamos invirtien-
do mas de US$ 1000 millones para
el desarrollo de nuestros activos y
continuaremos en 2026 con montos
de similar magnitud, tanto en facili-
ties como en drilling.

¢Cudles son los principales proyectos
que esta llevando adelante Pluspetrol?

En el presente, tenemos nuestro
foco puesto en nuestras operacio-
nes de Vaca Muerta: La Caleray Bajo
del Choique - La Invernada. Las in-
versiones mencionadas de mas de
US$ 1.000 Millones estan destina-
das al desarrollo de las mismas, y
su incremento en produccion.

En La Calera, junto a nuestro
socio YPF, pusimos en marcha una
expansion de planta durante el
primer semestre del afio que nos
permite procesar 14,5 millones
de m3/d de gas y 4.800 m3/d de
condensado.

Inmediatamente después, ad-
judicamos el contrato EPC para la
ampliacidén que nos permitira con-
tar con una capacidad de 17 millo-

Tecnologia Cummins
Dual Fuel: Diesel + Gas

Sustitucion maxima de diésel de hasta un 70%.

Power Onward™

nes de m3 en gas y 9.600 m3 de
condensado, que estara disponi-
ble a finales del 2027.

En Bajo del Choique - La In-
vernada, activo que adquirimos
a fines del 2024, tenemos un
plan ambicioso para incrementar
la produccién y actividad en los
préximos afos. Comenzamos la
operacion implementando acti-
vidades que nos permitieron pa-
sar de 5.600 bbl/d a los actuales
13.000 bbl/d. Para fines de ano,
nuestro plan de perforacion y faci-
lidades nos permitira alcanzar los
20.000 bbl/d.

Mirando el mediano plazo de
este activo, estamos llevando ade-
lante la obra de una Planta de Pro-
duccion temporal de petrdleo con
capacidad de 10.000 bbl/d y dos
plantas de produccién de petréleo
con capacidad de 25.000 bb/d cada
una, con el objetivo de alcanzar un
total de 62.000 bbl/d para finales
del 2027.

{Qué condiciones locales e
internacionales considera
imprescindibles para que Vaca Muerta
pueda escalar su produccion?

Dentro de las locales, considera-
mos que contar con un entorno ma-
croeconomico estable y previsible
es crucial para atraer inversiones y
reducir el costo de capital. Asimis-
mo, iniciativas tales como el RIGI,
marcan un camino para lograr esa
estabilidad de largo plazo.

También es importante contar
con infraestructura adecuada, para
optimizar el transporte y logistica.

21

Un factor que funcionara como
un catalizador del desarrollo de
nuestra industria sera el ingreso de
nuevos jugadores, principalmen-
te en las areas de servicios como
de midstream e infraestructura.
Si nos enfocamos en Pluspetrol,
las medidas que hemos tomado
en la compaiia son: optimizacion
de costos; eficiencia operativa y
sostenibilidad.

A través de estas iniciativas,
hemos logrado reducciones signi-
ficativas en los DTM de equipos de
perforacion ganando una cantidad
de dias que nos hace mas compe-
titivos. Respecto a completacion,
logramos acordar con nuestros
especialistas técnicos una nueva
férmula de arena, que nos permi-
te mitigar el impacto logistico que
comentamos antes, combinan-
do arenas de lejania y cercania,
y reduciendo costos logisticos. a
la fecha tenemos casi 40 iniciati-
vas que estamos llevando adelan-
te, muchas de ellas en linea con la
industria, trabajando de manera
colaborativa.

¢Como estan gestionando
la disponibilidad de insumos
estratégicos?

Para las companias que estamos
embarcadas en proyectos no con-
vencionales, los principales cue-
llos de botella logisticos tienen
que ver con el transporte de gran-
des volumenes de insumos a la
hora de avanzar con la factoria de
pozos. Solo para tener una idea,
utilizamos entre 25.000 a 35.000
toneladas de arena por pad frac-
turado, y la transportamos en ca-
miones de a 25 tons. Lo que im-
plica mas de 1.000 vueltas de
camidn por pad. En este caso, se
vuelve inviable mantenernos en
el esquema de compra spot, por
lo que venimos incursionando en
modelos de contratos que nos den
mayor previsibilidad en el abaste-
cimiento tanto a nosotros como a
nuestros proveedores, apuntan-
do a ventanas de 24 meses, que
incluyan el compromiso y como
contraprestacién el stock en la
zona garantizado._

EDITADO POR ECONOJOURNAL
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NUEVOS MERCADOS PARA EL GNC

de ultima milla en Vaca Muerta,

La masificacion del gas natural

en lalogistica, motor dela transicion
energética en Vaca Muerta

Juan Manuel Bazaul, presidente de JBS, analiza el rol crucial de los servicios de transporte en el despegue de Vaca Muerta.
La compania apuesta por la reconversion de su flotaa GNC y por la digitalizacion.

La consolidacion de Vaca Muerta como
una de las principales formaciones
no convencionales del mundo generd
un momento historico para el sector
de Oil & Gas, con un efecto multipli-
cador en toda la cadena de valor. En
este escenario, Juan Manuel Bazaul,
presidente de la empresa de logisti-
ca JBS, analiza el papel fundamen-
tal que cumple el sector en el que se
desempena. Aunque la demanda de
servicios logisticos crece de manera
sostenida, Bazaul advierte sobre los
desafios que impone la macroecono-
mia argentina, como la inflacion y las
dificultades de financiamiento. Fren-
te a este panorama, y en dialogo con
el Diario de la AOG, sostiene que «no

ad
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hay margen para la incertidumbre» y
que es necesario «actuar, tomar de-
cisiones e ir para adelante».

JBS esta liderando la transfor-
macion del transporte a través de
dos ejes centrales: la reconver-
sion de su flota a GNC y una fuerte
apuesta por la digitalizacion. Estas
estrategias no solo generan eficien-
cia y reducen costos, sino que tam-
bién fortalecen la balanza comercial
del pais y posicionan a la compaiia
como un socio estratégico para las
operadoras.

¢Como describiria el momento actual
de laindustria de Oil & Gas desde
la perspectiva de su empresa?

El sector vive un momento histdri-
co. Vaca Muerta se consolida como
una de las principales formacio-
nes no convencionales del mundo
y eso genera un efecto multipli-
cador en toda la cadena de valor.
Desde nuestra empresa lo vemos
con optimismo y responsabilidad:
la demanda de servicios logisticos
crece de manera sostenida y abre
oportunidades de inversion. Sin
embargo, el desafio es mayulscu-
lo. La macroeconomia argentina
plantea dificultades de financia-
miento, inflacion y volatilidad en
los costos. En Vaca Muerta no hay
margen para la incertidumbre: hay
que actuar, tomar decisiones e ir
para adelante. En JBS asumimos
esa conviccion y la aplicamos to-
dos los dias, generando eficiencia,
previsibilidad y soluciones concre-
tas para acompanar el desarrollo
energético del pais.

¢Podria describir cuales son

los principales proyectos en los

que esta embarcada su empresay
cuales ventajas de suimplementacion?

Nuestro proyecto insignia es la re-
conversion de la flota hacia la mo-
vilidad a GNC. Esta decision tie-
ne ventajas evidentes: reducimos
costos de combustible frente al
gasoil, operamos con gas nacional
—lo que evita importar divisas— y
ademas disminuimos la huella am-
biental. En JBS tenemos una con-
viccion muy clara: en Vaca Muer-
ta no hay margen para dudar, no
hay lugar para la incertidumbre.

ES PERFORACION HORIZONTAL DIRIGIDA
\

Ya es una realidad, existe, y nues-
tro deber como empresa es actuar
y avanzar. Esa vision es la que nos
impulso a invertir en GNC y a po-
sicionarnos como pioneros de un
transporte mas competitivo y sus-
tentable. A corto plazo, las opor-
tunidades estan en la logistica de
arena de fractura, clave para sos-
tener la actividad. A mediano pla-
zo, identificamos un gran potencial
en desarrollar corredores verdes de
transporte pesado a GNC, uniendo
regiones productivas como Entre
Rios, La Pampa y Neuquén. Esto no
solo aporta competitividad al sec-
tor, sino que también contribuye a
la balanza comercial del pais.

JUAN MANUEL BAZAUL:
«QUIERO AGRADECER A
TECPETROL Y A SUPLAN
DEDESARROLLO DE
PROVEEDORES PRO PYME,
QUENOS ACOMPANO
ENTODO ESTE PROCESO
DE TRANSFORMACION~

Nuevos nichos
de crecimiento

¢Enqué segmentos o nichos
del mercado ve mayores
oportunidades para apuntalar
su crecimiento en el sector?

Identificamos dos nichos con-
cretos. Por un lado, la logistica

que exige operar 24/7 con altos
estandares de eficiencia y segu-
ridad. Por otro, el transporte de
larga distancia de insumos estra-
tégicos, en particular la arena de
fractura. En ambos casos, la mo-
vilidad a GNC genera un diferen-
cial muy concreto: menor costo
por tonelada transportada, mayor
previsibilidad y reduccion de emi-
siones. Son segmentos comple-
mentarios que nos permiten cre-
cer de manera sustentable en lo
operativo y en lo economico.

{Quérol esta jugando la digitalizacion
y la automatizacion en sus
operaciones?

La digitalizaciéon es central en
nuestra gestion. Implementamos
telemetria en toda la flota, lo que
nos permite monitorear en tiempo
real consumos, recorridos, tiem-
pos de carga y habitos de conduc-
cion. Con esos datos optimizamos
rutas, anticipamos mantenimien-
tos y reducimos costos. También
incorporamos procesos de auto-
matizacion administrativa que nos
permiten ser mas agiles y liberar
recursos para la planificacion es-
tratégica. Desde el punto de vis-
ta econdmico, la digitalizacion se
traduce en menos imprevistos y
mas competitividad por tonelada
transportada

¢Podria dar un ejemplo

de unainnovacion concreta

que haya mejorado su eficiencia
o competitividad?

El ejemplo mas claro es la recon-
version de camiones de gasoil a
GNC. Esta innovacion nos permi-
tio reducir de manera significati-
va el costo operativo, ganar pre-
visibilidad gracias al uso de gas
nacional y disminuir la huella am-
biental. Desde el punto de vista
econdémico, cada camion recon-
vertido significa un ahorro directo
y una contribucién a reducir la ne-
cesidad de importar gasoil. Esto
impacta positivamente en nues-
tra empresa, en la competitividad
de Vaca Muerta y en la macroeco-
nomia del pais._

Transporte Peduzzi

Plaza Huincul . Provincia del Neuquén

Logistica de Cargas y Qil&Gas
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ABAC, uno de los referentes en accesorios
para control de fluidos, estara presen-
te en el Stand 1D-40 de la Argen-
tina Oil & Gas Expo 2025 para dar
a conocer su nueva imagen corpo-
rativa y sus recientes desarrollos
para aplicaciones de media y alta
presion.

Con mas de 45 aiios de trayecto-
ria, ABAC se especializa en el dise-
fio, fabricacion y comercializacion
de componentes para sistemas de
presion, caudal y control de flui-
dos en aplicaciones industriales.
Su Sistema de Gestion de la Calidad
esta certificado por TUV Rheinland,
bajo la norma internacional ISO
9001:2015.

Entre las innovaciones que pre-
sentara en AOG 2025 se destacan
una nueva valvula esférica de alta
presion y alto caudal; conectores a
doble virola para 10.000 y 15.000
psi; y mangueras termoplasticas
para aplicaciones de alta presion.
Estos productos se suman a su li-
nea de valvulas manuales, mani-
folds para instrumentos, valvulas
esféricas, accesorios para GNC,
uniones para tubos ABALOK (impe-
riales y métricos), accesorios ros-
cados y uniones generadoras de
presion.

La compaiiia desde su planta en
la zona Oeste del Gran Buenos Ai-
res, abastece a industrias de pro-
cesos como petroquimica, petro-
leo y gas, generacion de energia,
GNC vy celulosa y papel. Eduardo
Cambiasso, director de Ingenieria
de ABAC, da detalles de la partici-
pacion en la AOG:

-En esta nueva edicion de la AOG
Expo estaran presentando nuevos
productos que ofrece la compaiiia.
{Cudles sony para qué objetivos
fueron disefados?

ABAC EXPONE SUS DESARROLLOS MAS RECIENTES

EDITADO POR ECONO/

Nuevaimagen einnovaciones
en alta presion para
laindustria de Oil&Gas

Con mas de 45 anos de trayectoria, ABAC presentara su renovada imagen corporativa y una
serie de desarrollos de alta presion para el control de fluidos para consolidar su liderazgo.

En esta edicion llegamos con una
propuesta renovada: una nueva li-
nea de conectores HPLOK de hasta
10.000 PSI (690 BAR), Valvulas es-
féricas de hasta 22.500 PSI y Man-
gueras Termoplasticas para aplica-
ciones de alta presion de 15.000 y
20.000 PSI.

-iComo fue el proceso de desarrollo de
estos nuevos productos?

Sumamos tecnologia de ultima ge-
neracion en mecanizado y realiza-
mos pruebas rigurosas en condi-
ciones extremas para garantizar un
desempeiio superior de nuestros
productos, transformando la oferta
existente en el mercado.

-La empresa redefinio laidentidad dela
marca. ;Cual fue el propésito?

Queriamos que nuestra imagen cor-
porativa reflejara lo que somos hoy:
una empresa modernay en constante
evolucion, que mantiene los sdlidos
cimientos que la fundaron. Nuestra
meta es proyectar a ABAC como un
referente local y regional, respalda-
do por mas de 45 afos de trayectoria.

-¢Como describiria el momento actual
de laindustria de Oil & Gas?

Vemos que la industria de Oil & Gas
atraviesa un momento de gran dina-
mismo, especialmente en regiones
como Vaca Muerta. Como provee-

dores, este contexto representa una
oportunidad Unica para aportar va-
lor agregado en eficiencia operativa,
innovacion tecnolodgica y soluciones
adaptadas a los desafios actuales.
Sin embargo, también enfrentamos
una serie de desafios estructurales.
La volatilidad del precio del petroleo
y la incertidumbre politica son de-
safios reales. Creemos que el cre-
cimiento sostenible en este entor-
no exige flexibilidad, vision de largo
plazo y una fuerte articulacion con
toda la cadena de valor.

-Enlos ltimos 12 meses, ;qué
cambios de mercado tuvieron el mayor
impacto en su negocio?

La demanda de soluciones mas exi-
gentes y de entrega inmediata nos
llevd a ampliar nuestro stock estra-
tégico, optimizar procesos y acele-
rar la logistica. También crecié la
necesidad de productos persona-
lizados, un terreno en el que tene-
mos amplia experiencia.

-iQué estrategias estan
implementando para diferenciarse y
construir su propia identidad?

23

Innovacidn, atencion personalizada
y cumplimiento. Apostamos por so-
luciones que no solo cumplen con
las especificaciones técnicas, sino
que las superan. Sumamos un equi-
po técnico profesional y la capaci-
dad de adaptarnos rapidamente a
los requerimientos del cliente.

-¢Coémo ha evolucionado larelacion
con las operadoras/productoras en
términos de contratacion, plazos y
condiciones comerciales?

Vemos procesos de compra mas
profesionales y exigentes, con foco
en la trazabilidad y la confiabilidad
del proveedor. Los plazos siguen
siendo ajustados, pero nuestra in-
version en capacidad productiva
y stock nos permite responder sin
demoras.

-iQué rol esta jugando la digitalizacion
y la automatizacion en sus
operaciones?

Son claves. La digitalizacion nos
da control total de inventarios, op-
timiza las compras y nos permite
monitorear cada etapa del proce-
so productivo. La automatizacion
en planta elevo la precision y re-
dujo tiempos, mejorando nuestra
competitividad.

-¢ Podria dar un ejemplo de
una innovacion concreta que
haya mejorado su eficiencia o
competitividad?

La incorporaciéon de maquinaria
de ultima generacion redujo en un
30% los tiempos de produccion y
garantizo una repetitividad perfec-
ta en piezas criticas, algo funda-
mental para mantener la confianza
de nuestros clientes._

EDITADO POR ECONOJOURNAL
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BLC OIL & GAS SE PRESENTA COMO PARTNER TECNOLOGICO DE LA INDUSTRIA

Vaca Muerta: el rol clave del
software y la digitalizacion en
las operaciones petroleras

En el actual escenario de la industria, la digitalizacion y la automatizacion son herramientas
clave. La capacidad de monitorear, diagnosticar y controlar las operaciones se volvid

un factor determinante que impacta en la eficiencia.

Laindustria del petréleoy gas enla Argen-
tina esta consolidando una transfor-
macion con nuevas formas de opti-
mizar la produccién y enfrentar un
mercado global cada vez mas com-
petitivo. El auge de las operaciones
en Vaca Muerta, con su enfoque en
lo no convencional, redefinio el es-
cenario, impulsando a las empresas
a adoptar y desarrollar nuevas tec-
nologias y aplicaciones para reducir
costos y mejorar la eficiencia en un
contexto macro desafiante.

Vanessa Gazcon, Account Ma-
nager de BLC Oil & Gas, aborda la
experiencia de 40 anos de la com-
pafiia en estos terrenos de la in-
dustria cada vez mas competitiva
y revela codmo su software ayuda
a los clientes a superar los multi-
ples obstaculos actuales operati-
vos, ofreciendo soluciones a me-
dida que acompanan la madurez
digital de cada proyecto, consoli-
dando asi su rol como socio tec-
nolégico en la cadena de valor
energética.

¢{Cudles son los principales desafios
que enfrenta hoy suempresa

para operar y crecer en este entorno
macroecondmico?

El mercado petrolero argentino
atraviesa una etapa con un fuerte
impulso hacia la digitalizacion de
las operaciones. Los desafios inclu-
yen soluciones especificas para el
no convencional y para el conven-
cional orientadas a la disminucion
de costos operativos.

BLC Oil & Gas responde a es-
tos desafios con Optimum O&G,
un software orientado a mejorar
la eficiencia y toma de decisiones
en distintos entornos operativos.
Ademas, desde todas las areas
de la compaiia integramos crite-
rios de sostenibilidad, optimizan-
do recursos, reduciendo emisiones
y promoviendo operaciones mas
responsables.

En los (ltimos 12 meses, ;Qué cambios
de mercado tuvieron el mayor impacto
en su negocio?

El avance de proyectos como Vaca
Muerta y el crecimiento de la pro-
duccion no convencional han sido
los cambios mas impactantes. En
contraste, el mercado petrolero en
el Golfo San Jorge ha mostrado una
reduccion en actividad, afectando
la demanda de servicios.

Esto nos llevd a una revision
interna sobre cémo contribuir
en estos mercados de una forma
eficiente.

¢Enqué segmentos o nichos
del mercado ve mayores
oportunidades para apuntalar
su crecimiento en el sector?

Los segmentos de monitoreo, diag-
ndstico, optimizacion y control
a boca de pozo estan creciendo
rapidamente.

{Qué estrategias estan implementando
para diferenciarse y construir su propia
identidad?

Nuestra estrategia se enfoca en ser
un socio tecnoldgico confiable, con

ENELMERCADO PETROLERO
ARGENTINO LOS DESAFIOS
INCLUYEN SOLUCIONES
ESPECIFICAS PARA ELNO
CONVENCIONALY PARAEL
CONVENCIONAL ORIENTADAS
ALADISMINUCION DE COSTOS.
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vision de largo plazo y compromiso
con la eficiencia operativay presen-
cia local.

¢Como ha evolucionado la relacion con
las operadoras/productoras

en términos de contratacion, plazos y
condiciones comerciales?

Cada vez se valora mas la capaci-
dad de integracion con sistemas
existentes y la rapidez en la imple-
mentacion. BLC Oil & Gas ha ajus-
tado su propuesta comercial para
acompanar esta evolucion, for-
taleciendo la confianza y el valor
agregado.

BLC OIL & GASRESPONDE
ALOS DESAFIOS DE LA
INDUSTRIA CON OPTIMUM
0&G, UN SOFTWARE DE
MEJORA DE EFICIENCIA

Y TOMADE DECISIONES
ENDISTINTOS ENTORNOS
OPERATIVOS.

{Qué rol esta jugando la digitalizacion
y la automatizacion en sus
operaciones?

BLC Oil & Gas nace como una em-
presa especializada en automa-
tizacion, lo que define nuestra
vision tecnologica desde el ini-
cio. Ademas, nuestras soluciones
se adaptan a distintos niveles de
madurez digital, acompanando
la evolucién tecnolédgica de cada
cliente.

{Qué condiciones macro y sectoriales
serian necesarias para que la cadena
de valor de laindustria pueda
despegar?

A mayor articulacion entre opera-
doras, proveedores y el Estado, po-
demos acelerar proyectos y reducir
burocracia._

ANTEOJOS DE

SEGURIDAD INDUSTRIAL

CON GRADUACION
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La industria no convencional exige eficiencia e
innovacion: la respuesta desde el campo

Las soluciones FrackStack, FPDO, Flowback y TPFs —desarrolladas con tecnologia propia por ProdEng— apuntalan la estrategia de eficientizar

la operacion en Vaca Muerta con foco en el manejo de fluidos erosivos en entornos exigentes.

ProdEng es una empresa argentina de ser-
vicios para la industria del Oil&Gas, fun-
dada en 2014, que actualmente
cuenta con mas de 380 colaborado-
res y esta especializada en manejo
de fluidos erosivos en yacimientos
no convencionales. La firma combi-
na agilidad operativa con una cul-
tura organizacional centrada en la
colaboracion, planificacion y segu-
ridad, orientando su propuesta de
valor hacia la eficiencia, la innova-
cidn tecnologica y la sostenibilidad,
con foco en la Cuenca Neuquina.

¢Como describen el momento actual de
laindustria y los principales desafios?

La industria del Oil & Gas en Argen-
tina se encuentra en una etapa de
consolidacién, particularmente en
Vaca Muerta, que ya se posiciona
como un activo estratégico con pro-
yeccion de crecimiento sostenido
para los proximos anos.

Estamos atravesando un mo-
mento de récord de produccion y
actividad, pero también enfrenta-
mos un gran desafio en términos
de competitividad. Desde ProdEng
creemos que la Unica forma de lo-
grarlo es a través de un trabajo ar-
ticulado entre operadoras, provee-
dores y sindicatos, que habilite un
desarrollo consistente.

Al mismo tiempo, la situacién
macroeconémica genera presion
sobre los costos en dolares, lo que
intensifica la necesidad de optimi-
zar procesos.

El desafio es claro: prestar servi-
cios rentables en un entorno donde
los clientes presionan por bajas de
precios, mientras los costos estruc-
turales aumentan.

www.tsbsa.com.ar

%

¢Podria describir cuales son los
principales proyectos en los que
esta embarcado su empresa y cudles
ventajas de suimplementacion?

ProdEng definid hace ya varios afos
una estrategia clara: especializarse
en servicios que resuelvan el mane-
jo de fluidos erosivos en el desarro-
llo no convencional.

Actualmente, la empresa presta
servicios de flowback para opera-
doras como Tecpetrol, Pluspetrol,
Pampay Vista, tanto en desarrollos
de petréoleo como de gas.Entre los
avances mas relevantes, se desta-
can el drenaje remoto de trampas
de arena, el monitoreo remoto de
variables criticas, y la medicion di-
gital de arena, herramientas que
aumentan la eficiencia operativa y
reducen la exposicion a riesgos.

En el segmento de FracStack,
ProdEng trabaja desde hace tiem-
po junto a Tenaris y Tecpetrol, de-
sarrollando mejoras para reducir
la necesidad de mantenimiento de
valvulas en campo y disminuir los
tiempos de fractura. Esto derivo en
la creacion de FOCUS, un sistema

que digitaliza el 100% de las ma-
niobras, elevando la seguridad, tra-
zabilidad y velocidad operativa, y
contribuyendo significativamente a
la reduccion de NPT.

RESIO: <ALMISMO
TIEMPO, LA SITUACION
MACROECONOMICA
GENERA PRESION SOBRE
LOS COSTOS EN DOLARES,
LOQUE INTENSIFICALA
NECESIDAD DE OPTIMIZAR
PROCESOS»

Por otro lado, la integracion en-
tre flowback y produccion llevé a
ProdEng a desarrollar una solucion
propia de plantas modulares TPF
(Temporary Production Facilities).
Este sistema permite poner en pro-
duccion zonas con limitaciones de
capacidad de proceso en tiempos
muy reducidos. Actualmente, la
compaiiia opera este tipo de plan-
tas en Tecpetrol y Pluspetrol.

¢Como ha evolucionado la relacion
con las operadoras/productoras en
términos de contratacion, plazos y
condiciones comerciales?

Vemos una evolucidn hacia esque-
mas mas exigentes y con revision
constante de precios y condiciones
comerciales. Si bien hemos logrado
contratos de mediano y largo plazo,
gue nos dan previsibilidad y nos per-
miten estructurar servicios como en
un esquema de factoria, la presion
sobre precios es muy fuerte, lo que
plantea un desafio permanente.

El diferencial ha estado en la re-
lacidon colaborativa que logramos
con varios de nuestros clientes, lo
que nos permitié co-disenar solu-
ciones eficientes y generar una ver-
dadera optimizacion de recursos.

¢Qué rol esta jugando la digitalizacion
y la automatizacion en sus
operaciones?

La digitalizacion y automatizacion
se convirtieron en pilares funda-
mentales del modelo operativo de
ProdEng. La compaiia incorpord
sistemas de gestion de manteni-
miento asistido por software, pla-
taformas de monitoreo remoto de
variables criticas y herramientas
que permiten trazabilidad digital de
cada operacion, mejorando de for-
ma sustancial la capacidad de an-
ticipacion ante fallas, reduciendo
NPT y acelerando la toma de deci-
siones en tiempo real.

Uno de los diferenciales clave
ha sido el equipo interno de innova-
cion, integrado por especialistas en
Instrumentacién y Control, I+D, IT,
Ingenieria de Operaciones y Opera-

COMPANIA DE TRANSPORTE Y SERVICIOS

ciones. La pasion del equipo técni-
co, sumada a una cultura de mejora
continua, ha sido clave para trans-
formar iniciativas en sistemas ro-
bustos, escalables y eficaces.

¢Podria dar un ejemplo de
una innovacion concreta que
haya mejorado su eficiencia o
competitividad?

Un caso emblematico es el desa-
rrollo de FOCUS, un sistema origi-
nalmente pensado para digitalizar
los permisos de maniobra en ope-
raciones de FracStack. Lo que antes
se gestionaba en planillas de papel
—con lentitud, baja trazabilidad y
riesgo de errores— se fue trans-
formado en una plataforma digital
donde el solicitante y el ejecutor in-
teractiian en tiempo real, de forma
seguray eficiente.

Con el tiempo, FOCUS fue evo-
lucionando. El resultado es una so-
lucién que acelera las operaciones,
eleva los estandares de seguridad y
minimiza los errores humanos. En
sintesis, una herramienta que com-
bina velocidad, trazabilidad y con-
trol operativo, tres elementos esen-
ciales para competir en el contexto
actual de Vaca Muerta._

Servicios de completaciéon
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Como avanzan los proyectos
para exportar GNL

Con la primera etapa del plan Argentina LNG en ejecucion, el pais se convertira en un
exportador de gas natural licuado a partir del 2027. Un detalle de las distintas etapas del
plan que posicionara al pais como un nuevo proveedor internacional de este combustible.

POR NICOLAS DEZA

La exportacion de Gas Natural Licuado
(GNL) de la Argentina al mundo de-
jara de ser un suefo para transfor-
marse en una realidad economica
e industrial. La confirmacién por
parte del consorcio Southern Ener-
gy de las inversiones para instalar
y poner en operacion dos buques
de licuefaccion abrird un horizonte
exportador nuevo para la industria
hidrocarburifera argentina a partir
del 2027, en tanto que se trata de
la primera etapa del proyecto Ar-
gentina LNG, un ambicioso plan de
tres fases que en conjunto podrian
representar una capacidad nomi-
nal de exportacion de por lo me-
nos 28 millones de toneladas por
ano de GNL.

EL GOBIERNO APROBO EN
MAYO LASOLICITUD DE
SOUTHERN ENERGY PARA
INGRESAR AL REGIMEN DE
INCENTIVO PARA GRANDES
INVERSIONES. EL CONSORCIO
DESEMBOLSARA US$ 6878
MILLONES..

La expectativa de comenzar a ex-
portar GNL a partir del 2027 su-
pone un vuelco positivo para la in-
dustria, luego de que la petrolera
Petronas desistiera el afo pasado
de avanzar con YPF en la construc-
cidén de una planta de licuefaccion
en tierra. Tras la caida del proyecto,

LAsproJ
Energy
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YPF agrupd sus esfuerzos en con-
cretar Argentina LNG, liderando las
fases 2 y 3 del mismo.

Las iniciativas englobadas en
Argentina LNG se llevan la atencion
de la industria, aunque no se des-
cartan mas anuncios. Por ejemplo,
Tecpetrol, la petrolera del Grupo
Techint, esta disefiando y evaluan-
do un proyecto propio para cons-
truir una planta de licuefaccion mo-
dular onshore con una capacidad
de 4 millones de toneladas por afo
(MMTPA) y que seria localizada en
Bahia Blanca, provincia de Buenos
Aires. A continuacidén, un repaso
por el estado de avance de los pro-
yectos anunciados y en ejecucion.

Southern Energy

Las primeras inversiones y exporta-
ciones de GNL provendran del pro-
yecto liderado por Southern Energy.
El consorcio conformado por Pan
American Energy (PAE), YPF, Pam-
pa Energia, Harbour Energy y la no-
ruega Golar LNG anuncié este afo
dos decisiones finales de inversion
(FID) para la construccion de dos
plantas flotantes de licuefaccion en
la costa de la provincia de Rio Ne-
gro, confirmando asi la ejecucion de
la primera fase del Argentina LNG.
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La primera FID fue en mayo de
este afo e involucra la instalacion
de una terminal flotante de licue-
faccion, el buque Hilli Episeyo. La
segunda FID tuvo lugar en agosto e
involucra la instalacion de una se-
gunda terminal flotante, el buque
MK II. En conjunto la capacidad no-
minal de produccién de GNL sera de
6 millones de toneladas por ano. El
proyecto estara localizado al sur de
Las Grutas, en el Golfo San Matias.

El gobierno aprob6 en mayo la
solicitud de Southern Energy para
ingresar al Régimen de Incentivo
para Grandes Inversiones (RIGI).
La presentacion indica que la in-
version global estimada asciende
a US$ 6878 millones. La secuen-
cia estimada de inversion prevé un
desembolso superior a US$ 3.200
millones durante la primera fase
que se extiende de 2024 al 2031,
mientras que en la segunda etapa
del 2032 al 2035 asciende a casi
US$ 2.800 millones.

El primer buque contara una ca-
pacidad de produccion de 2,45 MM-
TPA, el equivalente a 11,4 millones
de metros cubicos diarios de gas
natural a capacidad nominal, y es-
tara operativo en octubre de 2027.
Mientras que el MKII tendra una ca-
pacidad de 3,5 MMTPA (15,6 MM-

I SERVICIOS
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m3/d) y esta previsto que entre en
operacion en el ultimo trimestre de
2028. Los buques seran provistos
por Golar.

EL Hilli inicialmente operara to-
mando los volumenes excedentes
de la red de gasoductos existente.
Por lo tanto, la Secretaria de Ener-
gia otorgd un permiso de exporta-
cion libre por 30 aios, pero sola-
mente para unos nueve meses al
ano. En cambio, para el buque MKII
se otorgd un permiso de exporta-
cion libre por 30 aios durante los
365 dias del aio, ya que Southern
Energy construira un gasoducto de-
dicado de aproximadamente 470
kildmetros desde la Cuenca Neu-
quina hasta el golfo.

El consorcio contacté a mas de
40 potenciales offtakers y ya firmo
unos 30 acuerdos de confidencia-
lidad (NDA) con empresas intere-
sadas en importar GNL producido
en la Argentina. Las inversiones a
lo largo de los 20 anos de vida util
prevista para el proyecto ascende-
ran hasta los US$ 15.000 millones.

EL CONSORCIO CONFORMADO
POR PAN AMERICAN ENERGY
(PAE), YPF, PAMPA ENERGIA,
HARBOUR ENERGY Y LA
NORUEGA GOLAR LNG
ANUNCIO ESTE ANO DOS
DECISIONES FINALES DE
INVERSION (FID)..

Argentina LNG, etapas 2y 3

En paralelo a la primera etapa del
Argentina LNG, YPF avanzé duran-
te este afo en las conversaciones
con grandes petroleras extranje-
ras para materializar las etapas 2 'y
3 del plan, con una expectativa de
anuncio de FID para la tercera eta-
pa antes de que finalice el 2025.

La etapa dos consiste en un
acuerdo firmado a fines de 2024

Energia | Movilidad | Sostenibilidad
Aspro| USA
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entre YPF y Shell para un proyecto
que involucra inversiones en ups-
tream en Vaca Muerta, en la cons-
truccién de un gasoducto dedicado
y en dos grandes buques licuefac-
tores para exportar hasta 10 MM-
TPA. Este proyecto se ubicariaen la
zona de Punta Colorada, Rio Negro.

La tercera etapa del plan involu-
crard a YPF con la petrolera italiana
ENI. Las empresas firmaron en abril
un acuerdo para avanzar en un pro-
yecto de produccidn, tratamiento,
transporte y la licuefacciéon de gas
mediante dos unidades flotantes,
con una capacidad total de 12 MM-
TPA de GNL. El proyecto sera loca-
lizado en Punta Colorada y se pre-
vé que el primer barco comenzara a
estar operativo en el aho 2029.

El presidente y CEO de la petro-
lera controlada por el Estado, Ho-
racio Marin, afirmé que el proyecto
con ENI podria ser confirmado este
mismo ano. «La fase 3 que firma-
mos con la empresa italiana ENI
tiene prevista la instancia del FID
hacia finales de este ano 2025, va-
mos avanzando muy rapido en un
proceso de trabajo muy intenso en-
tre ambas compaiias para lograr-
lo», asevero.

Exportaciones

La balanza energética argentina
volvio a ser positiva de la mano de
Vaca Muerta. El saldo entre expor-
taciones e importaciones de ener-
gia en 2024 fue positivo por primera
vez en mas de una década, anotan-
do un superavit de US$ 5.668 mi-
llones segln datos del Indec. Los
datos de este afio son alin mas aus-
piciosos, con un saldo energético
en el primer semestre de US$ 3761
millones, una cifra superior a los
US$ 2.737 millones registrados en
el mismo periodo del afio anterior.

Con las exportaciones de GNL se
espera que el superavit energético
crezca todavia mas hacia el final de
esta década y mas alla. Solo para
el proyecto de Southern Energy se
estima que con los dos barcos se
estaran exportando US$ 2.500 mi-
llones anuales por los proximos 20
anos si se toman los precios actua-
les como referencia ._
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DIGITO SE PRESENTA EN LA XV AOG EXPO

Una empresa argentinalidera
la automatizacion del shale en EE.UU.

Todos los dias se completan decenas de locaciones shale en el mundo de forma auténoma, sin exposicion de personal
y utilizando datos para tomar las mejores decisiones. DIGITO es la empresa argentina detras de esta tecnologia, clave
para eficientizar la estimulacion de pozos en Vaca Muerta.

«Todos coincidimos en que el mundo
de la energia esta cambiando, lo que
antes requeria presencia permanen-
te en campo, hoy puede controlar-
se completamente de forma remo-
ta y auténoma. El desafio es lograr
gue eso ocurra y en forma eficiente.
Y eso es lo que estamos haciendo.
Somos una empresa de tecnologia
que nacio para transformar la forma
en que la energia se produce. Lleva-
mos la digitalizacion al corazén de
la operacion, convirtiendo procesos
manuales en sistemas inteligentes,
conectados y auténomos», explica
Ignacio Chivilo, lider de DIGITO, em-
presa lider en la prestacion de solu-
ciones de automatizacion, control,
digitalizacion de operaciones para la
industria de Oil&Gas.

Los resultados hablan por si so-
los. En el ultimo afo, los sistemas

de Sand Management que han im-
plementado en EE.UU filtraron de
manera auténoma mas de 2,5 mi-
llones de kilos de arena, comple-
tando 781 pozos y realizando mas
de un millén y medio de actuacio-

CHIVILO: <LLEVAMOS
LADIGITALIZACION AL
CORAZON DE

LA OPERACION,
CONVIRTIENDO PROCESOS
MANUALESEN SISTEMAS
INTELIGENTES, CONECTADOS
Y AUTONOMOS

nes de valvulas sin intervencidn
humana directa.

En Argentina, recientemente
alcanzaron un nuevo hito de pro-
ductividad: 40 dias de operacion
ininterrumpida, 193 purgas auto-
matizadas, resultando en 85 ho-
ras operativas optimizadas, conso-
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lidando la digitalizacion como un
factor clave para la competitividad.
Las soluciones ya implementa-
das convierten procesos manuales
en flujos de datos en tiempo real,
ejecutan maniobras criticas de for-
ma auténoma y aseguran continui-
dad operativa incluso en los en-
tornos mas exigentes, como Vaca
Muerta, en Argentina o Permian y
Haynesville, en Estados Unidos.

Liderar la transformacion

DIGITO nacié con la idea de lide-
rar la transformacion del sector uti-
lizando herramientas propias asi
como soluciones del mercado, in-
cluyendo digitacion e IA. El objetivo
es mejorar la eficiencia, aumentar
la produccién y elevar los estanda-
res operativos y de seguridad, para

El Futuro de la Energia

Colaboramos y disenamos soluciones
para maximizar el valor de los activos

para nuestros clientes.
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hacer realidad operaciones de ups-
tream auténomas.

Aunque la nueva energytech
tiene solo algunos meses de vida,
es la continuadora de un legado
con mas de 95 aios de trayectoria
industrial y ahora con una nueva
visién que esta transformando la
industria energética. De Neuquén
a Texas, su tecnologia ya opera en
decenas de locaciones cada dia.

Pero «DIGITO no solo se enfo-
ca en resolver desafios actuales»
comenta Santiago Landa, respon-
sable de desarrollo comercial, y
sigue «nuestra visidn es anticipar
y resolver los desafios del futuro».
Y ya lo esta haciendo. Con el desa-
rrollo de dFrac, la nueva tecnologia
para comandar stacks de fractu-
ra directamente desde centros de
control remotos de las operadoras
(RTIC), se logra eliminar por com-
pleto la exposicion del personal en
campo y avanzar hacia locaciones
100% auténomas. Este avance se
suma a sus otras dos lineas de ne-
gocio: dWell, enfocada en optimizar
la boca de pozo, y dFlow, especia-
lizada en digitalizar operaciones de
flowback y manejo de arena.

La vision de DIGITO es aplicar
tecnologia, para crear una forma de
producir energia: mas segura, mas
eficiente, convirtiendo los desafios
operativos en ventajas competiti-
vas. Y DIGITO lo esta logrando._
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